
Результативный маркетинг
для малого и среднего бизнеса



Управляйте событиями 
                                                              - доминируйте на рынке

Управляйте событиями 
                                                              - доминируйте на рынке

Каждая компания имеет скрытый потенциал для расширения или развития

Выявите все возможности своего бизнеса: станьте лидером своего сегмента 

6 шагов к успеху
1. Изучить и проанализировать текущую ситуацию
2. Выявить скрытый потенциал и точки роста
3. Выработать цели и задачи
4. Разработать стратегию
5. Планомерно внедрять и контролировать
6. Своевременно корректировать



Система маркетинга: 5 важных функций Система маркетинга: 5 важных функций 

Аналитическая - изyчeниe и oцeнкa внeшнeй и внyтpeннeй cpeды, 
изучение рынка,  потребителей, структуры и товаров, внутренней среды
Аналитическая - изyчeниe и oцeнкa внeшнeй и внyтpeннeй cpeды, 
изучение рынка,  потребителей, структуры и товаров, внутренней среды

Производственная - организация производства нового товара, 
организация снабжения, управление производственным качеством
Производственная - организация производства нового товара, 
организация снабжения, управление производственным качеством

Сбытовая - организация системы товародвижения, формирование 
товарной и ценовой политики  
Сбытовая - организация системы товародвижения, формирование 
товарной и ценовой политики 

Формирующая - формирования спроса и стимулирования сбыта, 
продвижения на рынке и привлечения клиентов 
Формирующая - формирования спроса и стимулирования сбыта, 
продвижения на рынке и привлечения клиентов

Управления и контроля - организация стратегического 
и оперативного планирования и контроля
Управления и контроля - организация стратегического 
и оперативного планирования и контроля



Потенциал: первая возможность Потенциал: первая возможность 

Первый шаг к победе в конкурентной борьбе - 
                  использование и реализация 5 функций маркетинга  

Большая часть компаний ограничивается формированием спроса:
   - продвижение в интернете
   - акции и скидки
   - раздача лифлетов и буклетов
   - ценовой демпинг

Отличайтесь - начните с аналитики  



Результативный маркетинг:Результативный маркетинг:

рост продаж 
увеличение прибыли



Аудит: изучение и анализАудит: изучение и анализ

Цель
- оценка стратегии развития компании
- оценка системы управления маркетингом
- оценка эффективности маркетинга

Цель
- оценка стратегии развития компании
- оценка системы управления маркетингом
- оценка эффективности маркетинга

Результат
- выявление потенциала компании и точек роста
- выявление проблемных зон
- выявление способов повышения конкурентоспособности
- -анализ
- -анализ

SWOT
PEST

Результат
- выявление потенциала компании и точек роста
- выявление проблемных зон
- выявление способов повышения конкурентоспособности
- SWOT-анализ
- PEST-анализ



Консалтинг: стратегия развитияКонсалтинг: стратегия развития

Цель
- выбор целевых рынков
- сегментация целевой аудитории
- выбор ниши и позиционирование
- система управления ассортиментной линейкой
- система управления ценой и ценообразованием 
- выбор методов и средств продвижения

Цель
- выбор целевых рынков
- сегментация целевой аудитории
- выбор ниши и позиционирование
- система управления ассортиментной линейкой
- система управления ценой и ценообразованием 
- выбор методов и средств продвижения

Результат
- увеличение доли рынка
- увеличение объемов продаж
- увеличение операционной прибыли
- повышение узнаваемости бренда/компании

Результат
- увеличение доли рынка
- увеличение объемов продаж
- увеличение операционной прибыли
- повышение узнаваемости бренда/компании



Аутсорсинг маркетинга: полный циклАутсорсинг маркетинга: полный цикл

Цель
- полное обеспечение и сопровождение 
маркетинговой деятельности компании
- выполнение всех функция маркетинга

Результат

- разработка стратегии развития
- разработка маркетингового плана
- внедрение и контроль
- обеспечение взаимодействия 

- анализ и аудит маркетинга



Доверьте маркетинг нам
и

ПОЛУЧИТЕ РЕЗУЛЬТАТ

Доверьте маркетинг нам
и

ПОЛУЧИТЕ РЕЗУЛЬТАТ



РезультатРезультат

Увеличение клиентской базы

Увеличение объемов продаж

Увеличение операционной прибыли



Привлечение
          специалистов:

Привлечение
          специалистов:

 + маркетолов-аналитиков
 + маркетологов-трейдеров
 + бренд-мееджеров
 + PR-менеджеров
 + маркетологов-дизайнеров
 + интернет-маркетологов

а также:

 + фотографа
 + видеооператора
 + копирайтера



ПреимуществаПреимущества

Финансовые
 + не платите социальные и налоговые отчисления
 + не платите отпускные
 + не платите расчетные

Производственные
  + Вы не ищете подрядчиков
  + Вы не беспокоитесь о качестве
  + Вы не переживаете за сроки

Организационные
  + у нас нет выходных и праздников
  + у нас нет “конца рабочего дня”
  + мы не уходим в отпуск и не болеем



Услуги

Аналитика
  + изучение и анализ рынка
  + анализ конкурентов и потребителей
  + ассортиментный анализ
  + анализ ценообразования

Продвижение и привлечение
  + презентации, каталоги
  + фото- и видеоматериалы
  + сайт и социальные сети
  + статьи, истории, конкурсы, акции
  + и многое другое

Стратегия
  + позиционирование
  + продуктовая стратегия
  + стратегия ценообразования
  + стратегия продвижения



Цены и срокиЦены и сроки

Аудит 

Консалтинг

Аутсорсинг маркетинга

от 50 000 тенге

от 100 000 тенге

от 200 000 тенге

от 3 дней

от 30 дней

от 60 дней



КонтактыКонтакты

ТОО "Market-C"

Раб. телефон: 8 (727) 97 222 84
Моб. телефон: 8 708 972 22 84
E-mail:  
Веб-сайт: www.market-c.kz 
Facebook:   
                    

hrozybayev@market-c.kz

www.facebook.com/MarketC.kz
www.facebook.com/groups/MarketC.kz/


